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Carrelli in movimento

1 Samurai _
del magazzino.._

Completezza oi gamma e salidita delfa rete
commearciale. Cosl L.C.E,, il distributore flaliano
del marchio Missan Forkiift, si prepara

a olfrepassare un guado, Ma quale?

“ Sinmuin ez al gia-
do ¢ non vediamo
"ara di olerepassarlo
completamente,”
Leandro Lorenzind, dai suoi uffici
di Bologna, pesa bene le parole
alla fine sceglie di urilizrare questa
metafora per spiegare | cambiamen-
ti che st vivendo la L.C.E. Logi-
stica ¢ Larrelli Blevaton, axienda
di cui & al dimone insieme al socio
Gian Piero Sarti.Nara nel 1982
come C.E, ¢ acquisita l'atevale ra-
gione sociale in seguito alla fussone
con Ellecar ned 1997, Vazienda &
distributore esclusivo del carrelli
elevaror] a marchio Missan Forklift
per il mercato italiano.
"La nostra - sottolinea Losenzing
- £ wha societd privata ¢ indipen-
dente che collabora con Missan
da oltre 25 anni. Una parmership
duratura ¢ ben rodata, risultano
della combinazione di due finori:

La “Nissan
Philosophy”
in pillole
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da un laro una amma :ismpﬂ;ia
tva di prodoi di fascia medio-
alta e, dall'aliro, una presenza
commerciale solida, garantim da
una reve vendita composta da 26
concessionard a presidio dellintern
territorio nazienale,”

Prodond e rete vendita gono anche
i fttor s cui la L.CE sta pan-
tando per “oltrepassare il guado”,
per dirla con Lorenzind, che le re-
cen manovee compiuce da Nissan
Forklift Europe a livello globale
fwedi box) hanno fatto emergere
all'orteronte,

“La posta in gioco - interviene Gian
Piera Sarti - & molo importante:
ampliare la quota di mercato f-

eleftrici da interno

cendo il nestro ingresso anche in
sertori che prima non eravamo in
grade di presidiare in modo suf.
Helentemente competitive come
quelle delle macchine da interno,
un comparto cruckle per il mercao
del macerial handling imliano (ue
rappreienta frfatei circa il 50%
del gire daffari - stime Nisan),
che p-mtﬂ:hc offrire a L.C.E op-
portunitd di crescitn decisamente
intereisnid.”

Questo piano di siluppo & stret-
mmente connesso con ammeazione
delle strategie commerciali che |
gruppo Missan ha pensato per i
diverst mercati curopei ¢ che -
gtlll'dll'l.ﬂ il lancio di una BAmma
rinnovata ¢ sopramiton completata
con l'introduxione di mezzi che
rinforzano proprio il segmento
degli elettrici da interno,

Il ancio della gamma compleea
= ¢i spiega Lorenzind - sarh annun-
clate ufficialmente da Nissan in
occasinne del prowimo CeMAT di
Hannover {dal 27 al 31 maggio),
durante il quale sarannoe inolre
presentate 3 sorpresa al grande
pubblico due novird assolure.”
Secondo le prime anticipazioni
sfuggite al leggendario riserbo
giapponese le novitd riguarde-
rebbero un medello da interno
di nuova concezivne, un 4 ruote

eleterico (48 volt) realizzato sullo
stesso chassis del 3 ruore, e un
carrello diesel con porrata da 35-
50 quintali per la movimensazione
pesante da piarzale.

"In Francia, Spagna e Gran Bre-
tagna, dove Missan & presente con
filiali direere, la gamma complesa &
stara pesa clisponibile gid dall inisio
dell'anno - sotcolinea Sarti - Per
I'ltalia, come per le altre regioni

Leandro Lorenzind, a sinistra, & Glan Piaro Saril, a capo della LC.E. Loglstica & Carralll Elevator|
immartatati in occasions ded 25° nnniversario dalla partnership con Nissan Forkilt, festeggiato nel
2007, L'azienda conta il medio periodo di rinforzane la proprin pressnza nel sstiore del carmell|
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movimento terra) consolidando
la presenza del marchio Missan
Forklifr nei setrori gid presidiar e,
proprie in virrl dells complererza
di gamma, spingendo i propri
concessionan ad "attaccare” nuove
aree di business.

"Quelle che fard la differenza
- ammetee Sarth - sard I'anani:-
zazione delle red di vendita e,
sopratturto nel medio periado,

delle risorse,

riciclabilll In materisle plastico,

Il futuro ... Green!

"Simbiosi di gente, velcoli & natura.” Questo & | molto che
racchiude la filosofia ambientale di Nissan e I'impegno che In
societh giapponess Intende perseguires per contribulre a crears
una “socleti sostenibile”. Proprio alle scopo di controllare I'im-
patto ambientale gonerato dalle sus attivith & dall'uso del suol
prodotii da parte del cllenti, Ia societh ha sottoscritto il Niszan
Green Program 2010, un action-ptan a medio termine che ruota
attorno & 3 oblettivl fondamentall: ridurre le emissioni di CO,,
abbassare Witte le altre emissionl per presarvare I'almosfera @
riciclars | materizll con I"obiettive di arrivare al 100% di recupero

Un impegno quest'ultime che ha inizlo nelle fasl bl progettazions
del mazzl, creati non solo scegliendo materiall faciimente ricicla-
bili ma anche utiiizzando companenti rlutilizzabill o comunque

eiropee presidiare da Impartator,
€ stato invece previsto un secondo
step di diffusione che iniziera
non appena terminata la fiera, 2
partire dal prossimo giugno. Da
quella dara molee cose potrebbern
cambiare e noi non i faremo rro-
vare impreparat,” Gli obiertivi di
LCE per il prossmo Futuro song
chiari: aumenrare il giro di affar
che deriva dalla distribaione della
gamma Missan {oggi rappresentn
circa il 70% del Gavturaco della
socierh pari 2 19.000.000 euro, at-
tiva anche nel comparto macchine

tiuposta effertiva del mercamn,”

Sotto questo punta di visss, LOCE
conta di raccopliere i frutti del La-
varo ¢ degli investimenti compiuti
nel corso di 25 anni di srivid.

“Uno dei nostrl punti di forza
- inverviene Michele Amadesd, re-
sponzsabile dell' Area Commerciale
- & costituito proprio dalla selidica
della strutoura commerciale di culd
disponiamo, composta da con-
cessionari ben radicari e integrai
nel rerritorio di riferimento, In
olre 25 anni di activied, abbia-
mo investito grandi risorse nella
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welezione dei partners commerciali,
seegliendo sriende sane, disposte a
investire in formazione del perso-
nale, nello stock e in tutte quelle
arioni, dalle dimostrazioni del
carrelli, al noleggio, finalizawe a
fidelizzare il cliente finale, fornen-
do un elevato servizio pre ¢ pont
vendita,” Tarto questo, & chiaro,
in tandem con L.C.E: “Slamo

in con@omo comante con i noser
partners - ¢l spiega sempre Michele
Amadesi - a1 quali offriame tuees (i

supporo necessario soma il profilo
commerciabe, tecnico ¢ formativo,
con l'organizzazione di corsi di
aggiornaments divisi in moduli
teorici e pratict sul auovi prodotei
e sulle tecniche di manurenzione.”
E i risultati non mancane, dal
momento che proprio dai servied di
assiftenza, noleggio, ricambistica,
deriva gquasi 11 20% del fmurae
prodocro dal marchio Nissan sul
mercato faliane. Visitando Vazien-
da e parlando con il management
LCE & [I-t][nl'llle il clima i artesa
tipico di chi sta “scaldando i mo-
tort” prima dells partenza di un
NUOve progstto.,

50 anni
in magazzino

1l prima camelio elevalon Nis-
=an & stalo costruito nello sta-
billimanto Nissan di Tolsuka,
In Glappona, nel lontano 1857,
Esattamente 10 annl dopo ha
Inizlo 'esportazione del pro-
dottl Nissan Forklift sul mer-

GPL da 1,08 7,0 tonnellate di
portata, modalll elettriclade
4 ruobte con porinte da 1,258
3, 0 ionnellaie oltre & retrattill,
commissionator, transpaliat
& controbilanclatl

Michele Amada-
o, responsabile
dall’area com-
mearciake, “in oltre
25 anni di stthrith
sbbiamo Inveatiio
riclte risorse nel-
la selezione del
nosiri partners

“[1 2008 - ci conferma in proposite
Michele Amadesi - sard un anno di
rransirions ¢ di preparazione manto
per noi, che dovremo definire
¢ merere in atto un'opporiina
politica di riposizionamento sul
mercate, quanta per fa nostra rete
di concessionari, che dovranno
“asximilare” le novirh di prodomno
¢, quel che & pili imporeante, alli-
nearsi alle nuewe srategie commer-
ciali in vista della partenza “vera”
prevista per il 2009,

Una cosa perd & cerma: la gamma
rinmovata manterrd e le ca-
ratteristiche tipiche del prodotto
Missan che, secondo Amadesi, si
possano riassumere in ale qualic e
sicurexza, bassi consumi e livelli di
inquinamento, eceellente rappor
qualitdf prezzo,

“La gamma Missan Forkdift - spiega

il mostro inteslocurore mentre
accompagna in una visita lungo
i vari reparti operativi di L.CIE.
(7.500 m, di el quasi 6.000mg
fra capannone e piazzale esterno)
- st callocs in una Fascia medio-alea
i mercato ed ¢ carmerizzam da
una omogeneit del livello qualita-
tive che si ritrova, invariato e senza
cadute, lunge o | modelli della
gamma dai rranspaller ai commis-
stonator, dai termicl agli eletrrici:
et merzi eswremamente affidabili
£ competitivi sotmo il l'll:n»ﬁlﬂ della
produmivici caloolaca lungo linero
ciclo di viea del prodotto "

Tt § prodoed Missan sono il ri-
sultate di studi ingegnertsici mirad
2d oatenere le pil alte performance
con il minima impatto ambientale
possibile, rema caro alla sociedd
glapponese come testimonia la

Tuttl | prodotti Nissan sono Il risultato di stud| ingegneristicl miratl
ad oftenare le pil alte performance con il minime impatto amblentale
possiblle

TECNOLOGIA 99

858 milioni di euro.

L’asse nippo/svedese

Sl & conciusa |l 17 ottobre, con I'approvaziens delia Commissions
Europea, I'scquisizions dell'azienda svedess Atied da parte di Niszan
Foridift Europe. Toshio Aoki, General Manger della Divisione Mac-
chine Industriall gl Nissan Motor, & stato nominato Presidente del
board Athet, mesntre Kedfi Ieda i i nuove CED della sochta (s veda
in proposiio Fintervisia pubblicata sul numero of gennaioffebbraio
dei Glornale, pp. 80 - 82, N.d R.). L'sccordo parmatierd & entrambo
le nziende di beneficiare di importanti economie di scale & delle
sinergle derivant! dallo scamblo di tecnologla e know how, pur
restando separate @ indipendenti le strategle commerciall del due
marchi, come pure le retl vendita. Insieme Nissan o Atlet hanno
una cepacith produttiva di 36.500 unith al'anno per un fatturato di

stipula del Nissan Green Program
3 favore dell'ambiente (1 peda in
propagiie il box dedicate, N.4R),
sia somo il profilo del rcicdo dei
component sia sotto rluel:ln della
riduzione delle emissioni. In que-
sto senso | mer per il material
handling beneficiane dei risulra-
ti ottenunl da Missan nel semore
automotive, "1 motori monrari
s carrelli ¢ automobili sono gli
stessd - precisa in proposito Ama-
desd - Tueed § modelll GPL Mistan
Forklift sono equipaggiari di serie
con un impianto catalizzatore
esclusive che consente di ridurre
le emissioni di ben il 98% e di
un sistema di gestione del motore
che garantisce un hasso consume
di carburanee.” | carrelll Nissan
sono realizati net diversi impiant
di produzione disbocati in Europa,
Giappone e Seati Unltl per garantl-
1e [a massima fessibilich produrriva
e rispondere alle specifiche exigenee

del differentd mercati locall. La
produzione destinara al mercato
eurapeo fa capo allo smbilimento
spagnolo di Famplona, affiancaro,
in seguito alla recente acquisizio-
ne della svedese Atler da pare
del gruppo Missan, dal polo di
Molnlyche, nel pressi di Goreborg
(o vl dn proposite Tartdeols Cosa
succede in caia Arfer? Pubbiicam
il mromere of E‘mmfﬂ.l"_,l"r&ﬁmip el
Giiarnale, pp. B0 - 82, Nd R}
“1l completamento della gamma
Miszan - conclude il presidente di
L.CE Leandro Lorenzini - costi-
tuisoe un primo, impertante dal-
taro defle sinergie ortenure da que-
sta manovra che potrebbe aprire la
srrada a nuovi seenari nel compar-
to del marerial handling europen
€ a nuove apportunit sl fronte
italiano, Ned ci stiame preparando
e | prosimi mesi saranno fonda-
mentali.” ...al mercato ['ardua sen-
tenzal @
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La gamma piu’ vasta per materiale
di trasporto interno e transpallet.
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